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Wo Boni nichts
Ehrenriihriges sind

Der Internethandel
boomt. GroRter Anbieter
im Land ist Andasa mit
Sitz in Leipzig.

er in den Weiten des In-

ternets Geld verdienen
will, muss vor allem schnell
sein — und pfiffig. Der Online-
hindler Andasa hat seine Taug-
lichkeit bewiesen, als der Dis-
counter Aldi eine Verwechs-
lungsgefahr mit Andasas Griin-
dernamen Adicash wdhnte
und das zehnkopfige Unter-
nehmen zur Umfirmierung
zwang. ,Macht einfach was an
das a“, hatte der Discounter ge-
raten. Das Fithrungsduo Kers-
tin Schilling und Karsten
Schneider erfiillte die Vorgabe
zu Jahresbeginn bis auf den ei-
nen Buchstaben.

Derart ,helle“, findet das
2007 in Jena griindete Unter-
nehmen nun in Sachsen Auf-
nahme und verlegt zum 1. Ok-
tober den Sitz nach Leipzig. Die
einstige ~ Baumwollspinnerei
dort gilt als erstklassige Adres-
se fiir innovative Unterneh-
men. ,Eigentlich ist es in unse-
rer Branche egal, wo der Server
steht*, sagt Andasa-Chefin
Kerstin Schilling. In der Messe-
stadt, wo sie und einige Mitar-
beiter wohnen, findet Andasa
zudem die Nihe zum Institut
fiir angewandte Softwareent-
wicklung und vor allem zur
ersten sichsische E-Commer-
ce-Genossenschaft ,Towerbyte
Leipzig®.

Die Neusachsen von Andasa
sehen sich als das grofite deut-
sche Einkaufszentrum im In-
ternet. Geschiiftsfiihrerin
Schilling spricht von mehr als
120000 registrierten Nutzern,
die in {iber 2000 angeschlosse-
nen Shops ihr Geld lieRen. 60
Millionen Artikel seien gelistet
bei Partnern wie Otto, Schle-
cker, Adidas — aber auch bei
sichsischen Adressen wie dem
Dresdner  Christstollen-Shop
und dem Dresdner Computer-
hindler Cyberport.

Wachstum ist enorm

Und was ist das Besondere an
Andasa? Statt Gutscheinen er-
halten die Nutzer bares Geld:
Zwei Prozent des Nettowaren-
werts werden ihnen gutge-
schrieben und ab angesparten
30 Euro aufs Konto tiberwie-
sen. Wer die Andasa-Kreditkar-
te besitzt und mit der seine On-
linegeschifte  bezahlt, be-
kommt noch mal 0,2 Prozent.
Damit reicht Andasa das Gros
der Provision, die es von den
2000 Onlineshops erhdlt, an
seine Kunden weiter.

Das System scheint sich fir
Kunden und Hindler gleich-
sam zu lohnen. ,Wir haben
schon 26 Millionen Euro Um-
satz vermakelt®, sagt Schilling.
Der Makler selbst macht aber
noch nicht das groe Geschift.
In der Bilanz von 2009 steht gar
ein Jahresfehlbetrag von gut
220000 Euro. Uber den eige-
nen Umsatz schweigt sich die
diplomierte ~Mathematikerin
jedoch aus.

,Der elektronische Handel
verindert sich stindig®, sagt
die Andasa-Chefin. Er werde
den herkémmlichen Einkauf
zwar ,nicht ersetzen, aber si-
cher so bedeutend*. Zur Erklé-
rung dient der 50-Jihrigen die
neue Heimstatt: ,In Leipzig
wurde die Mustermesse erfun-
den®, sagt sie. ,Die Menschen
werden sich kiinftig zwar die
schénen Dinge in den Schau-
fenstern der Madlerpassage an-
schauen, aber im Internet be-
stellen®, ist sie iiberzeugt. , Wir
haben heute schon hohere
Wachstumsraten als der nor-
male Handel.“

Eine am Freitag vorgestellte
Studie gibt ihr Recht. ,Fir
mehr als die Hilfte der befrag-
ten Hindler ist das Internet der
wichtigste Vertriebsweg®,
heiRt es in der Untersuchung
im Auftrag des Bundesver-
bands des Deutschen Versand-
handels und des Online-Bezahl-
systems Paypal. Laut der Ebay-
Tochter setzt ein knappes Drit-
tel nur auf den Onlinehandel,
20009 sei es nur jeder Fiinfte ge-
wesen. Trotz der Krise hatten
zwei Drittel der Firmen ihre
Umsitze gesteigert. Fir 2011
rechneten zwei von drei Hind-
lern weiter mit steigenden Um-
sitzen im Internet. Im Ver-
sandhandel werden sechs von
zehn Euro via E-=Commerce ein-
genommen - in Summe 15,5
Milliarden Euro: zuerst fiir Wa-
ren des tiglichen Bedarfs, Mo-
de, Medien und Tourismus. Die
Aussichten fiir Andasa & Co
sind prachtig. (SZmr)

Andasa-Chefin Kerstin Schilling in |
en Firmensitz in Leipzig.
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